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i2x gewinnt Robby Hornig als Director of Sales

Berlin, 10. Juni 2021 - i2x, Marktfiihrer fiir intelligente Echtzeit-
Kommunikationsanalyse und Coaching, gibt heute die Verstiarkung des
Fiihrungsteams um den erfahrenen Sales Manager Robby Hornig bekannt. Er wird
in der Position des Director Sales die strategische Neukundenentwicklung beim
Berliner Technologie-Unternehmen i2x vorantreiben.

Robby Hornig wird als Director of Sales sowohl die Betreuung von Bestandskunden als auch
die Akquise von Neukunden verantworten. Der Fokus liegt fur ihn auf kommunikations- und
kundenzentrierten Branchen wie Versicherungen, Finanzwesen, Mobilitat, Reise, eCommerce
und Gesundheit.

Robby Hornig wechselt im Juni 2021 von Qlik, einem der gréf3ten Anbieter weltweit im Bereich
Business Intelligence und Datenanalyse. In seinen mehr als sieben Jahren bei Qlik war er fur
mehrere namhafte Kunden verantwortlich, darunter zuletzt als Global Account Manager fir die
Volkswagen Group. Zu seinen Aufgaben zéhlten u. a. die Erstellung einer landeriibergreifenden
globalen Vertriebsstrategie, die Fihrung eines virtuellen Teams von lokalen Account
Managern, Verhandlung von internationalen Rahmenvertragen und die Zusammenarbeit mit
externen Partnern. Vor Qlik war Hornig bei Vodafone Global Enterprise als National Account
Manager tatig.

.Mit seiner herausragenden Sales-Expertise im Bereich der global tatigen Konzerne erganzt
Robby Hornig unser Team bei i2x perfekt. 12x wachst auch in 2021 stark und unsere
Kunden und potenzielle Neukunden stehen dabei im Mittelpunkt.”, sagt Michael Brehm,
Griinder und Geschaftsfiihrer von i2x.

“Ich freue mich, die Kundenbeziehungen auszubauen und gemeinsam mit dem i2x Team und
der einzigartigen i2x Technologie, neue Kunden zu begeistern”, sagt Robby Hornig, Director
of Sales i2x.

Uber i2x

i2x ist eine innovative, Kl-basierte Plattform fir die Kommunikationsanalyse und Coaching fir
Telefonate. Die Software analysiert und transkribiert in Echtzeit (weniger als 0,5 Sekunden) komplexe
Konversationen in verschiedenen Sprachen. Nutzer:innen erhalten darauf aufbauend live Feedback und
Hilfestellungen, um ihre Vertriebs- und Servicegesprache zu optimieren. Als Grundlage dient eine auf
kinstlicher Intelligenz basierende Spracherkennungstechnologie, die neben den Inhalten auch
Emotionen erfasst. i2x generiert fir Nutzeriinnen auBerdem Kl-basiert individuell zugeschnittenes

Feedback und Trainingseinheiten.


https://i2x.ai/de/

[ 2 .
Pressemeldung I x

Das Unternehmen mit Sitz in Berlin beschéftigt derzeit 60 Mitarbeiter. Grinder und Geschéftsfiihrer ist
Michael Brehm. Er ist u. a. ehemaliger Geschaftsfiihrer von studiVZ und Griindungspartner von Redstone,
der europaweit fiihrenden VC-as-a-Service-Platform. i2x erhielt mehrere Auszeichnungen, darunter den
CCW Future Camp Award, den CCV Quality Award fiir die ,Beste IT-Innovation” des Call Center Verbands
Deutschland und den Titel ,Digitales Start-up des Jahres 2019" des Bundesministeriums fiir Wirtschaft

und Energie.

Weitere Informationen finden Sie auf www.i2x.ai
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